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OSWIADCZENIE

Niniejsza prezentacja (,Prezentacja”) zostata przygotowana przez ASBISc Enterprises Plc ("Spétka") z
naleiyta starannoscig. Moze ona jednak posiada¢ pewne niescistosci lub pominie,cia Prezentacja nie
zawiera kompletnej ani catosciowej analizy finansowej Spotki, Jak rowniez nie przedstaW|a jej pozycji i
perspektyw w kompletny ani catosciowy sposaéb. Dlatego zaleca sie, aby kazda osoba zamierzajgca podjgc
decyzje inwestycyjng odnosnie Spoétki opierata sie na informacjach ujawnionych w oficjalnych raportach
sporzgdzonych i opublikowanych zgodnie z przepisami prawa obowigzujacymi Spotke. Prezentacja zostata
sporzgdzona wytgcznie w celach informacyjnych i nie stanowi oferty kupna bgdz sprzedazy instrumentow
finansowych.

Prezentacja moze zawierac stwierdzenia dotyczgce przysztosci, jednak nie mogg by¢é one odbierane jako
projekcje przysz+ych wynikdw Spofki. Stwierdzenia dotyczgce przysztych wynikéw finansowych nie
stanowig gwarancji, ze takie wyniki zostang osiggnigte. Oczekiwania Rady Dyrektorow Spoétki sg oparte na
biezgcej wiedzy i sg zalezne od szeregu czynnikow, ktére mogg powodowac, ze faktyczne wyniki bedg w
sposob istotny rézni¢ sie od wynikdéw opisanych w tym dokumencie. Wiele sposrdéd tych czynnikow
pozostaje poza swiadomoscig i kontrolg Spotki czy tez mozliwoscig ich przewidzenia.

Spotka, jej dyrektorzy, cztonkowie kierownictwa, doradcy i przedstawiciele takich oséb nie ponoszg zadnej
odpowiedzialnoéci z jakiegokolwiek powodu wynikajgcego z dowolnego wykorzystania niniejszej
Prezentacji. Ponadto, zadne informacje zawarte w Prezentacji nie stanowig zobowigzania ani oSwiadczenia
ze strony Spofki, jej kierownictwa czy dyrektoréw, doradcow lub przedstawicieli takich oséb. Stwierdzenia
zawarte w Prezentacji wyrazajg stanowisko Spotki na dzien sporzgdzenia Prezentacji. Nie muszg byc¢
prawdziwe dla kolejnych okresow. Spotka nie podejmuje zadnego zobowigzania do publikowania korekt czy
aktualizacji stwierdzen zawartych w Prezentacji w celu odzwierciedlenia zmian zaistniatych po dacie
sporzadzenia Prezentaciji.
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WIODACY PARTNER IT NA
WSCHODZACYCH RYNAKCH EMEA

Siedziba na Cyprze

> 30 000 aktywnych
klientow w 60 krajach na
swiecie

Spotki zalezne w 24
krajach, lokalna
obecnos¢ w kluczowych
krajach

2 centra dystrybucyjne
(Praga, Dubaj)



W KIERUNKU WARTOSCI DODANEJ
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e Ustugi dodane

VAD, Value Add Distribution
pozwala nam oferowac

Posiadamy okoto Ap D I ustugi do sprzedawanych
produktow.

15 000 produktow, ale !

ciggle ulepszamy daje nam nowe
nasze portfolio.

mozliwosci

wzrostu: nowe IOT
kraje i nowe Internet rzeczy
produkty. Uruchomilismy trzecig

marke wlasng — Perenio —
w tym obszarze.

Ustugi w chmurze




KLUCZOWE WYDARZENIA 1Q18

MOCNE DANE

MIESIECZNE

PROGNOZY

DYWIDENDA

Wysokie dwucyfrowe
wzrosty miesiecznej

sprzedazy w okresie

styczen-marzec 2018.

Podwyzszenie prognozy
na 2017 oraz jej
realizacja.

Ogtoszenie propozycji
wyptaty dywidendy z
zyskow za 2017 rok.

Mocne wyniki
wspotpracy z Apple oraz
wptyw dwoch znacznych

projektow dla centréw
przetwarzania danych.

Publikacja prognozy na
2018 rok, wskazujgcej na
znaczgce wzrosty r/r.

Dywidenda zostata
zaakceptowana przez
WZA 8 maja 2018 r.




1Q18: SWIETNY KWARTAL

= Wysokie dynamiki

= Znaczgce dynamiki

= Koszty SG&A pod

= 215% r/r wzrost

sprzedazy. PRZYCHODY ZYSK BRUTTO

USD 503,3 milionow USD 22,8 milionéw

§{,§§:d2;“yt_t°”a +73% r/r +50% r/r

kontrola.

MARZA BRUTTOll ZYSK NETTO
= Nizsze r/r koszty NA SPRZEDAZY USD 1,7 miliona

finansowe netto
Mimo znacznego

wzrostu sprzedazy. 4 5% +215% r/r

zysku netto.



ZNACZACE WZROSTY WE
WSZYSTKICH REGIONACH

= Wysokie wzrosty r/r we PRZYCHODY wg REGIONOW (miIn USD)
wszystkich krajach
bytego ZSRR w 1Q18. 500 Bl
Udziat regionu 400 - - -
przekroczyt 50% w 300 o |
przychodach 1Q18. 200 wm B -
~adnm i
= Rosja pozostata 0
najwiekszym krajem w 1Q16  2Q16  3Ql6  4Q16  1Q17  2Q17  3Q17  4Ql7  1Q18
pI‘ZyChOdaCh. Ukraina, mKraje bytego ZSRR = Europa Srod.-Wsch. ®Bliski Wschéd i Afryka + Europa Zach. ® Pozostate
Biatorus i Kazachstan
0 p
sv‘;‘:ggf‘y*y ponad 100% rir PRZYCHODY wg REGIONOW (min USD)
' min USD 1Q17 1Q18 it
= Wysokie wzrosty w Kraje bytego ZSRR 139,7 252,0 80%
Europie Srod.-Wsch. 5\;”0'0& Srodkowo- 91,3 160,0 75%
) schodnia
(Stowacja, Czechy). Bliski Wschod i Afryka 36,4 47,0 29%
Przychody z Bliskiego Europa Zachodnia 21,1 35,2 66%
Wschodu i Afryki wsparte  po ostate 1,6 9,1 464%
ulepszonym portfelem OGOLEM 290,2 503,3 73%

produktow. )



MOCNE WZROSTY W

SMARTFONACH

Mocne wzrosty w
smartfonach ze
wzgledu na sprzedaz
iPhone’a.

Dynamiczne wzrosty w
tabletach ze wzgledu
na wyzszg sprzedaz
marek wtasnych oraz
wiekszg liczbe
sprzedanych iPadow.

Wzrosty w
procesorach, dyskach
twardych oraz dyskach
SSD ze wzgledu na
projekty dla centrow
przetwarzania danych.

500
400
300

200

- .
0

1Q16

PRZYCHODY wg LINII (min USD)

2Q16

® Smartfony

3016  4Q16  1Q17

= Procesory = Dyski

2Q17  3Q17

Laptopy mSSD

4017  1Q18

Pozostate

PRZYCHODY wg LINII (min USD)

min USD 1Q17 1Q18 rlr
Smartfony 68,2 179,2 163%
Procesory 49,6 58,0 17%
Dyski twarde 26,1 42,0 61%
Laptopy 23,2 33,6 45%
Dyski SSD 17,2 31,4 82%
Tabl’ety 10,1 18,7 86%
OGOLEM 290,2 503,3 73%




AGENDA

PODSUMOWANIE BIZNESOWE 1Q18

WYNIKI ZA 1Q18

PERSPEKTYWY NA 2018 ROK
Q&A
SLAJDY POMOCNICZE

10



SKOKOWY WZROST
PRZYCHODOW

Przychody w 1Q18 PRZYCHODY

przekroczyty 503 min 600
USD, rosngc o 73% r/r.

400

Przychody w 1Q18 byly
na podobnym poziomie
CO W Sezonowo

najmocniejszym 4Q. 1Q16  2Q16 3Q16 4Ql6  1Q17  2Q17  3Q17

mmmm Przychody (min USD) === Wzrost r/r (%)

200

1
1
4Q17  1Q18 |
1

Marza brutto na _ _
sprzedazy wyniosta MARZA BRUTTO NA SPRZEDAZY (%)

4,5% w 1Q18 wobec
5,2% w 1Q17.
6,1% 5.8%

5,7%
5,3% ’ 54% 5,4%

.. . i 5.2% ° 4,9% o

Nizsza r/r marza brutto 4,5%

na sprzedazy wynika z

wysokiej bazy 1Q17
oraz n|ZeJ marzowej 1Q16 2Q16 3Q16 4Q16 1Q17 2Q17 30Q17 4Q17 1Q18

sprzedazy w 1Q18. 11



WZROST KOSZTOW PONIZEJ
WZROSTU SPRZEDAZY

Koszty sprzedazy rosty w
1Q18 wolniej niz
przychody, mimo petnego
wptywu zatrudnienia ok.
200 pracownikow.

Koszty administracyjne
urosty 49% r/r w 1Q18
gtownie ze wzgledu na
wsparcie dziatalnosci w
krajach bytego ZSRR oraz
mniej korzystne relacje
walutowe w krajach
Europy Srod.-Wsch.

Koszty operacyjne
kontynuowaty spadki r/r

jako % sprzedazy w 1Q18.

20

KOSZTY OPERACYJNE (min USD)
15

4,9
4,4
10 3.9 4,0 4,3 4,3 3,9
11,7
3 1 KA sol 7.2 N ©°
0

1Q16 2Q16 3Q16 4Q16 1Q17 2Q17 3Q17 4Q17 1Q18

(6]

m Koszty sprzedazy m Koszty ogdlnego zarzadu

KOSZTY OPERACYJNE % SPRZEDAZY

40% 2% 41% 4.0%

0
3,6% 3,8% 3,6% 3,5%
3,1%

1Q16 2Q16 3Q16 4Q16 1Q17 2Q17 3Q17 4Q17  1Q18

12



MOCNE WYNIKI 1Q18

Wysokie wzrosty mlin USD 1Q17 1Q18 rir
sprzedazy i zysku Przychody 290,2 503,3 73%
brutto na sprzedazy. Zysk brutto na sprzedazy 15,1 22,8 50%
Marza brutto na sprzedazy 5,2% 4,5% -0,7pp
Marza brutto na Koszty operacyjne 11,2 17,4 56%
sprzedazy na poziomie Zysk operacyjny 4,0 53 34%
4,5%. : :
Marza operacyjna 1,4% 1,1% -0,3pp
Przychody finansowe 0,2 0,9
Wydatki pod kontrolg Koszty finansowe -3,6 -4,1
mimo szybkiego
y g Zysk przed _ 0.7 2.2 231%
WZrostu. opodatkowaniem
Podatek -0,1 -0,5
Zysk netto 0,5 1,7 215%
Dyskonta z tytutu y b )
;s x_a . 7 0,
wczesniejszej zaptaty arza netto 0.2% 0.3% 0.1pp
pozytywnie wptynety na
orzychody finansowe. POTROJENIE ZYSKU NETTO W 1Q18.

3x wzrost zysku netto. 13



ZADLUZENIE NA BEZPIECZNYM
POZIOMIE

Znaczgcy wzrost min USD 1Q17 1Q18 rir

gotc')wki w kwartale, Krotkoterminowe zadtuzenie 656 903 38%

kté suie kapital bankowe (bez faktoringu)
ory ahgazuje Kapria Faktoring 46,0 52,2 13%
obrotowy.

Krétkoterminowe zadtuzenie
bankowe (z faktoringiem)

W.ySOKI .poz.lo.m. gotowki, g);l;%?iii;;rgnowe zadtuzenie 15 01 -91%
mimo uzycia jej do

111,6 142,5 28%

wczesniejszej zaptaty Gotowka i ekwiwalenty 21,3 66,4 212%
zobowigzan, ze wzgledu Dtug netto (bez faktoringu) 45,8 24,1 -47%
na krotkoterminowe Dtug netto (z faktoringiem) 91,8 76,3 -17%
zadtuzenie.

Sredni wazony koszt

dtugu spadt do 7,3% w dtug netto / kapitaty w 1Q18

1Q18 w poréwnaniu do 0,2x bez faktoringu

2,3% w 2017. 0,8x z faktoringiem

Spétka posiada bardzo bezpieczny i niski poziom
dobre mozliwosci

dostepu do

finansowania. 14



GOTOWKA ZAANGAZOWANA W
KAPITAL OBROTOWY

Znaczne wzrosty

sprzedazy spowodowaty

wieksze
zapotrzebowanie na
kapitat obrotowy.

Wydatki inwestycyjne to
gtownie biezgce
inwestycje w srodki
trwate i aktywa
niematerialne.

Znaczne wzrosty
sprzedazy czesciowo
sfinansowane
wykorzystaniem linii
finansowych.

Celem Grupy sg
pozytywne przeptywy

operacyjne w 2018 roku.

KAPITAL OBROTOWY NETTO (mIn USD)

NWC: 54% sprzedazy

158

116

183

-142

NWC: 33% sprzedazy

198

-191

1Q17 1Q18

mZapasy ®Naleznosci ®Zobowigzania
min USD 1017 1018
Gotéwka netto z dziatalnosci operacyjnej -29,7 -45,9
Gotdéwka netto z dziatalnosci inwestycyjnej -0,4 -0,7
Gotdéwka netto z dziatalnosci finansowe] -0,4 2,3
Zmiana netto w srodkach pienieznych i 305 444

ekwiwalentach

15
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CZYNNIKI WZROSTU W 2018

DALSZY WZROST
BIZNESU Z APPLE

SPRZEDAZ Z
WARTOSCIA DODANA

PLYTY GLOWNE |
KARTY GRAFICZNE

AKCESORIA

NOWA MARKA WEASNA

Znaczny wzrost z pozyskania nowych klientow w nowych
kanatach na rynkach, na ktorych juz jestesmy. Koncentracja na
Kazachstanie, Ukrainie i Biatorusi. Wysokie wzrosty na
mniejszych rynkach tj. Azerbejdzan, Gruzja, Armenia.

Duze projekty: udato nam sie zdoby¢ znaczng liczbe projektow
sprzedazowych, w szczegolnosci w Rosji. Uwzglednia to budowe
duzych centrow przetwarzania danych, gdzie dostarczamy
procesory, dyski twarde i dyski SSD.

Oczekujemy dodatkowych przychodéw z kart graficznych do
projektéw zwigzanych z block chain w Europie, gtéwnie Europy
Srodkowo-Wschodniej (Czechy, Stowacja, Rumunia). Posiadamy
dostep do producentéw na tym deficytowym rynku.

Wzrost sprzedazy akcesoriow (poprzez Logitech i inne marki)
gdzie zdobylismy licencje master dystrybucji w catym EMEA (nie
posiadaliSmy jej w | potowie 2017 roku) a w szczegolnosci w
regionie MEA.

Wzrost w markach wiasnych, zwtaszcza w Il pot. 2018, kiedy
rozpoczniemy sprzedaz rozwigzan z zakresu bezpieczenstwa
(inteligentny dom, czujniki bezp.) jak i innych produktéw pod
markg Perenio oraz nowg ofertg konsumencka Prestigio.

17



PROGNOZA NA 2018 ROK

PRZYCHODY Miedzy 1,8 mld USD a 1,9 mld USD

ZYSK NETTO Miedzy 9 min USD a 10 min USD

ZAY OZENIA

Wzrost w marz Stabilna sytuacja w kluczowych rynkach bytego
y o
brutto i pozytywne ZSRR i ich walutach (nie gorsza niz w |l pot. 2017).

przeptywy Podobne r/r _otoczenie konk_urencyjne i k_orzystne
relacje z kluczowymi dostawcami.

operacyjne.

18



WYSOKA DYWIDENDA

DYWIDENDA
(mIn USD)

3,3

+100%

rir
1,7

z zysku netto z zysku netto
2016 . 2017 .

DYWIDENDA NA
AKCJE (USD)

0,06

+100%

rr
0,03 /

z zysku netto  z zysku netto
2016 r. 2017 .

Naszg ogolng politykg dywidendowg jest wyptata

dywidendy w wysokosci wspotmiernej do wzrostu

Spotki oraz jej plandw rozwoju i pozwalajgcej na
utrzymanie rozsgdnej pozycji gotowkowe;.

WZA w dniu 8 maja 2018 roku zaakceptowato
wyptate 3,3 min USD dywidendy.

Nasza mocna pozycja finansowa pozwala na wyptate
tak sowitej dywidendy.

19
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SZEROKA OFERTA PRODUKTOW

15 000 produktéw w
ofercie

Kompleksowa oferta
produktow dla
kazdego klienta w
kazdym segmencie

Marki wtasne
Prestigio i Canyon na
rynku od > 15 lat —
dostep do klienta
detalicznego oraz
nowa marka Perenio.

Komponenty do
PC i serwerow

Oprogramowanie

Ustugi w chmurze

22

Stacjonarne i
mobilne PC

Smartfony

Ustugi dodane

Internet rzeczy (loT):

Perenio




KONCENTRACJA NA SPRZEDAZY

ON-LINE

60% sprzedazy
prowadzone przez
unikalng platforme on-
line

Scentralizowana
logistyka

Zintegrowany system
ERP w chmurze

20 e-sklepow B2B
30+ magazynow

ZAMOWIENIA OD KLIENTOW
\ ¢ ¥

Wiasna platforma Inne (tradycyjne)
sprzedazowa on-line kanaty

TRANSPORT OD PRODUCENTOW

2 CENTRADYSTRYBUCYJNE

30+ MAGAZYNOW

4

DOSTAWA DO KLIENTA

23



GLOWNE PRZEWAGI ASBIS

: - Zdywersyfikowana oferta
Unikalna obecnosc¢ produktow: sprzet,

geograficzna we oprogramowanie, marki

wszystkich rynkach wlasne potgczona ze
wschodzacych sprawdzonymi relacjami z

wszystkimi kluczowymi

EMEA. vendorami IT.

24

Elastyczna Spotka,
potrafigca
dostosowac sie do
zmian na rynku
dzieki stabilnemu
Zarzgdowi.



ZASTOSOWANIE NOWYCH MSSF

MSSF 15 MSSF 16

Instrumenty finansowe Rozpoznanie przychodéw Leasing
Wejscie w zycie: Wejscie w zycie: Wejscie w zycie:
1 stycznia 2018 1 stycznia 2018 1 stycznia 2019

Nowe standardy nie powinny mie¢ znacznego wptywu na sprawozdania finansowe
Spotki.

25



STRUKTURA AKCJONARIATU

36,76%

63,22%

0,02%

= KS Holdings Ltd (CEO)
= Akcje wiasne

= Free-float

Liczba akcji i gtlosow

% udziat w kapitale i

gtosach
KS Holdings Ltd 20 401 361 36,76%
Akcje wiasne 13 389 0,02%
Free-float 35085 250 63,22%
OGOLEM 55 500 000 100,00%

Posiadamy az 63% akcji wolnych w
obrocie (free-float).

26



SLOWNICZEK

Kraje bytego ZSRR Region krajéw bytego Zwigzku Radzieckiego obejmuje m.in. kraje tj. Rosja,
Ukraina, Kazachstan, Biatoru$, Gruzja.

Kraje Europy Srodkowo- Wschodniej Region krajéw Europy Srodkowo-Wschodniej obejmuje m.in. kraje tj.
Czechy, Stowacja, Wegry, Polska, Rumunia, Butgaria.

Bliski Wschéd i Afryka Region obejmujgcy kraje Bliskiego Wschodu (Zjednoczone Emiraty
Arabskie, Irak, Katar i inne kraje Zatoki) oraz Afryke

Europa Zachodnia Region obejmujgcy kraje Europy Zachodniej

27



RELACJE INWESTORSKIE

Constantinos Tziamalis
tel; +357 25 857 188

mail: costas@asbis.com

SIEDZIBA SPOLKI
43, Kolonakiou Street, Diamond Court
4103 Ayios Athanasios
Limassol - Cypr
Telefon: + 357 2 5857 101
www.asbis.com



