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Oswiadczenie

Niniejsza prezentacja (,Prezentacja”) zostata przygotowana przez ASBISc Enterprises Plc (,Spotka®) z nalezytg
starannoscig. Moze jednak zawiera¢ pewne niekonsekwencje lub pominiecia. Prezentacja nie zawiera petnej ani
gruntownej analizy finansowej Spotki oraz nie przedstawia jej sytuacji ani perspektyw w sposob kompleksowy ani
dogtebny. W zwigzku z tym kazdy, kto zamierza podjg¢ decyzje inwestycyjng w stosunku do Spotki, powinien polega¢ na
informacjach ujawnionych w oficjalnych raportach Spdtki, publikowanych zgodnie z obowigzujgcymi Spétke przepisami
prawa. Niniejsza Prezentacja zostata sporzgdzona wytgcznie w celach informacyjnych i nie stanowi oferty kupna ani
sprzedazy jakichkolwiek instrumentéw finansowych.

Prezentacja moze zawiera¢ ,stwierdzenia dotyczgce przysztosci”. Stwierdzenh takich nie mozna jednak traktowaé jako
zapewnien lub prognoz co do oczekiwanych przysztych wynikéw Spdtki. Wszelkie stwierdzenia dotyczgce oczekiwan co
do przysztych wynikow finansowych nie mogg by¢ rozumiane jako gwarancje, ze takie wyniki zostang faktycznie
osiggniete w przysztosci. Oczekiwania Zarzadu opierajg sie na jego aktualnej wiedzy i sg uzaleznione od wielu czynnikéw,
przez ktore faktyczne wyniki osiggane przez Spotke mogg istotnie rozni¢ sie od wynikdw przedstawionych w niniejszym
dokumencie. Wiele z tych czynnikbw pozostaje poza swiadomoscig i kontrolg Spdtki lub zdolnoscig Spotki do ich
przewidzenia.

Ani Spétka, ani jej dyrektorzy, urzednicy, doradcy ani przedstawiciele takich oséb nie ponoszg odpowiedzialnosci z
jakiegokolwiek powodu wynikajgcego z jakiegokolwiek wykorzystania niniejszej Prezentacji. Ponadto zadne informacije
zawarte w niniejszej Prezentacji nie stanowig jakiegokolwiek oswiadczenia ani gwarancji Spdtki, jej funkcjonariuszy lub
dyrektoréw, doradcow lub przedstawicieli ktorejkolwiek z powyzszych osob. Prezentacja i stwierdzenia dotyczgce
przysztosci sg aktualne wytgcznie na dzien niniejszej Prezentacji. Mogg one nie odzwierciedla¢ wynikéw lub zmian w
przysztych okresach. Spotka nie zobowigzuje sie do przegladania, potwierdzania ani publikowania jakichkolwiek poprawek
do jakichkolwiek stwierdzeh dotyczacych przysztosci w celu odzwierciedlenia zdarzen lub okolicznosci, ktére majg miejsce
po dacie niniejszej Prezentac;i.
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Kluczowe wydarzenia korporacyjne

Wyplata Wejscie do Nowe produkty i
dywidendy sklepow TK MAXX  ustugi w ofercie
Wyptata finalnej Ekspansja do Nowosci w ofercie
dywidendy z zysku za sklepow detalicznych ASBIS z dziatu

2022 rok (0,25 TK MAXX jako nowe robotyki.

USD/akcje). zrodto wzrostu.

Lipiec 2023 Sierpien 2023 Wrzesien 2023




Kontynuacja wzrostu przychodow

+18%

Wozrost sprzedazy
r/r w sierpniu 2023 —
udany rozwdj na
nowych rynkach.

+10%

Wzrost przychodow
r/r w lipcu 2023 r.

+4%

Wzrost sprzedazy
r/r we wrzesniu
2023 roku — we
wrzesniu pobilismy
kolejny rekord
sprzedazy.

MIESIECZNE PRZYCHODY (min USD) Najlepszy sierpien i wrzesien w historii

Spotki
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Zdywersyfikowana
obecnhos¢ w EMEA

Praga, Czechy

AN
(Centrum

W
Dystrybucyjne)
e ‘
3

Limassol y

l‘ (Siedziba)

% >
Thilisi, Gruz

(Centrum Dystrybucyjne)

Dubai, ZEA
(Centrum Dystrybucyjne)

4

Johannesburg, RPA
(Centrum Dystrybucyjne)

|

Shenzen, Chiny
(Biuro)
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Kluczowe
liczby

+11% rir

772 min USD
PRZYCHODY

7,99%

MARZA BRUTTO
NA SPRZEDAZY

+10% r/r

61,7min USD

ZYSK BRUTTO
NA SPRZEDAZY

+11% rir

22,2 min USD
ZYSK NETTO

Swietny
kwartat

> Q3 2023



484

400

299

241
219 232

Kazachstan Ukraina Zjedn oz one
Emiraty Arabskie

Kazachstan z
przychodami na
poziomie 484 min
USD i 21-proc. r/r
wzrostem pozostat
na pierwszym
miejscul.

PRZYCHODY Z KLUCZOWYCH KRAJOW (min USD)

195
165
103 98
81
65 59 77 69 73
. I I . l - .

Sfowaga Niemcy Azerbejd zan Polska

M Przychody 9M 2023 Przychody 9M 2022

Ukraina, drugi co do
wielkosci rynek
naszej dziatalnosci,
pomimo wojny,
znaczgco wzrost o
37% za 9M 2023 r.

Gruzja Czechy Rumunia

Zjednoczone Emiraty
Arabskie i region
Zatoki Perskiej

stabilne, co
zapewnia Grupie

przewage
konkurencyjna.

Mocne
przychody we
wszystkich
krajach

Polska z mocnym
wzrostem w miejscu,
na ktore zastuguije.
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PRZYCHODY WG LINIl PRODUKTOWYCH (min USD)

Wysoki popyt na
wiele linii
produktowych w
Q3 2023

3Q21 4Q21 1Q22 2Q22 3Q22 4Q22 1Q23 2Q23 3Q23
m Smartfony m Procesory m Dyski Laptopy m SSD Pozostate . Mocny biznes Smartfonéw
napedzany ciggle wysokim popytem
min USD Q323 Q322 rir na rozne modele iPhone.
Smartfony 295,0 277,6 6% « Gtéwnymi motorami przychodow
Procesory 100,0 66,7 50% Grupy pozostajg smartfony,
Laptopy 56.4 65.8 149% procesory i laptopy.
. lidny wzrost w urzgdzeniach i
Serwery 41,7 247 69% Solidny . L Wi aC. LUl
w rezultacie sukcesu sprzedazy
Urzadzenia audio 28,6 25,1 14% produktéw Bang & Olufsen.

RAZEM 771,8 698,7 11%
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PRZYCHODY WG REGIONOW (min USD)

Dynamiczne wzrosty
w Europie Srodkowo-

— — = B = — = Wschodniej i Europie
I I - I I Zachodniej w Q3 2023
* Regiony krajow bytego ZSRR i

3Q21 4Q21 1Q22 2Q22 3Q22 4Q22 1Q23 2Q23 3Q23 EurOpy SrOd kOWO-WSChOd niej
odpowiadaty za wiekszosc¢
przychoddéw Grupy.

min USD Q3’23 Q322 rir o Region krajéW Europy SrOdKOWO'
Wschodniej z 30 proc. wzrostem r/r,
) gtéwnie dzieki sprzedazy na Stowaciji.
Europa Srodkowo- 1890 1450 30% . .
Wschodnia : : o * Mocny 50-proc. wzrost osiggniety w
Europie Zachodniej, wspierany przez
Niemcy i Holandie.
+ Stabilny wzrost w regionie Bliskiego

Pozostate 4,8 14,4 -67% Wschodu i Afryki, gléwnie w krajach
OGOLEM 771,8 698,7 1% Zatoki Perskie;j.

m Kraje bytego ZSRR mEuropa Srod.-Wsch. mBliski Wschod i Afryka m Europa Zach. mPozostate

Kraje bytego ZSRR 385,2 371,2 4%

Bliski Wschod i Afryka 123,6 121,8 2%
Europa Zachodnia 69,3 46,3 50%




Wysoka marza brutto na sprzedazy

PRZYCHODY (MLN USD) MARZA BRUTTO NA SPRZEDAZY (%)

9,35%
: 9,06%
19 0% 8,04% 9
I I 737% 7.53% 7.61% 801% D4 1.99%
Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q2 Q32021 Q4 2021 Q12022 Q2 2022 Q3 2022 Q4 2022 Q1 2023 Q2 2023 Q3 2023
Wzrost 2021 2021 2022 2022 2022 2022 2023 2023 2023

przychodoéw:

* Przychody wzrosty o 11% r/r pomimo

ISP E e LEIIALELY O, * Marza zysku brutto na sprzedazy w Q3
. Naiwvzsze w historii brzvchody za 2023 roku ustabilizowata sie na bardzo
ajwyzs przy y wysokim poziomie 7,99%.

trzeci kwartat.




Koszty operacyjne pod kontrolg

LICZBA PRACOWNIKOW KOSZTY SG&A

5,6%

4,4%

42% 4,6% 49%

2485 2562 2627

2222
1 ] io i1 I I I I

Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q3 4 O Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3
2021 2021 2022 2022 2022 2022 2023 2023 2023 2021 2021 2022 2022 2022 2022 2023 2023 2023

m Spotka matka = Spotki zalezne mmm Koszty SG&A (mln USD) = SG&A % sprzedazy

Wzrost zatrudnienia wptynat na koszty Oczekuje sie, ze w kolejnych miesigcach

operacyjne w efekcie ekspansiji i budowy koszty operacyjne jako procent przychodow
dodatkowych dywizji biznesowych. bedg nizsze.



Najbardziej zyskowny trzeci kwartat

EBIT (MLN USD) ZYSK NETTO (MLN USD)

40,8

274

I|I ] B ||I ||I

Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 I I
2021 2021 2022 2022 2022 2022 2023 2023 2023

Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2
2021 2021 2022 2022 2022 2022 2023 2023 2023

* EBIT na poziomie 27,8 min USD w Q3 * Najwyzszy zysk netto dla tego kwartatu
2023. w historii Spofki.



Mocny Q3 i 9M 2023

MOCl'Iy wzrost min USD Q3’23 Q3’22 rir min USD 9IM‘23 9IM‘22 rir
przychodéw i Przychody 771,8 698,7 1% Przychody 2167,9| 1.909,7 14%
ZyS ku brutto w Zysk brutto na sprzedazy 61,7 56,0 10% Zysk brutto na sprzedazy 177,9 157,1 13%
Q3 i OM 2023. Marza brutto na o Marza brutto na
sprzedazy 7,99% 8,01%| -0,02 ppt sprzedazy 8,21% 8,23%| -0,02 ppt
Koszty SG&A 33,9 26,8 26% Koszty SG&A 100,1 84,1 19%
Zysk operacyjny 27,8 29,2 -5% Zysk operacyjny 77,8 73,0 7% Wyzszy ZySk
Marz i 3,60% 4,18% 0,58 ppt Marz i 3,59% 3,82% 0,23 ppt netto r/r
arza operacyjna  60% ,18%| -0,58 pp arza operacyjna  59% ,82% | -0,23 pp .
pomimo
Przychody finansowe 0,5 1,3 -62% Przychody finansowe 1,8 2,8 -35% Wy2$ZYCh
Koszty finansowe -8,6 -6,3 38% Koszty finansowe -26,1 -18,6 40% kOSZtC')W
Zysk przed Zysk przed finansowvch.
opodatkowaniem 26,2 24,6 6% opodatkowaniem 60,6 57,8 5% y
Podatek -3,9 -4,5 -13% Podatek -9,7 -10,6 -8%
Zysk netto 22,2 20,1 11% Zysk netto 50,9 47,2 8%
Marza zysku netto 2,88% 2,88% - Marza zysku netto 2,35% 2,47%| -0,12ppt




KAPITAL OBROTOWY (MLN USD)

Gotowka
Zzaangazowana w
II kapitat obrotowy

Q3'23 Q322
-374 _326

mZapasy mNalezno$ci mZobowigzania

NWC: 23% sprzedazy NWC: 18% of sales

* Dodatnie ,srodki pieniezne z
dziatalnosci operacyjnej” w Q3’'23.

min USD 9M 2023 9M 2022 * Lepsze wykorzystanie instrumentow

finansowych.
. : . . 37 254

Gotowka netto z dziatalnosci operacyjnej 37,3 5 « CAPEX netto pod kontrola.

Gotowka netto z dziatalno$ci inwestycyjnej -4,0 7,2 + Celem uzyskanie dodatnich ,srodkow
pienieznych z dziatalnosci

Gotéwka netto z dziatalnosci finansowej -23,3 -8,9 operacyjnej” w 2023.

Zmi_ana netto w srodkach pienieznych i 64,6 41,5

ekwiwalentach




Zadtuzenie na bezpiecznym poziomie

min USD oOM’23 o9M’22 rir
Krétkoterminoyve zaq+u2enie 137.7 117.6 17%
(bez leasingu i faktoringu)
Dtugoterminowe zadtuzenie (bez leasingu) 0,5 0,3 48% - ] :
Zdolnosé Spélki do oY
Pozostate dtugoterminowe zadtuzenie 1,0 0,8 15% dostepu do OSZ1 atugu wzros
: : w Il kwartale 2023
Gotéwka i ekwiwalenty 74,4 157,3 -53% finansowania roku do 12% w
. zewnetrznego .
Faktoring 56,4 61,0 -8% pozostaje bardzo wyniku Z_naczn,yCh
_ | podwyzek stop
Diug netto (bez faktoringu) 64,7 -38,6 - slina. procentowych.
Dtug netto (z faktoringiem) 1211 22,5 439%
Dtug ngtto/ kapl,tafrow 0,2x 0,4x
na koniec wrzesnia
2023 na bezpiecznym i BEZ Z

niskim poziomie @ FAKTORINGU FAKTORINGIEM
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Oczekujemy mocnego Q4 2023

h

Listopadowe i
grudniowe
przychody bedg
wspierane przez
nowe produkty.

Czwarty kwartat
jest sezonowo
najsilniejszym

kwartatem.

Najwazniejszym
miesigcem jest

Oczekujemy, ze tendencja ta utrzyma
sie w 2024 roku, biorgc pod uwage
zdolnos¢ Grupy do wykorzystania

stworzonych przez nig szans.

listopad.




Miedzy
78 min USD a
82 min USD

Miedzy
3,0 mld USD a
3.2 mild USD

Wyniki zgodne z prognozg na 2023 rok

WYNIKI VS PROGNOZA

PRZYCHODY (mld USD)

Prognozowane
przychody na 2023

Przychody za 9M
2023

ZYSK NETTO (min USD)

/1
/1

Prognozowany
zysk netto na 2023

Zysk netto za 9M
2023

62%

Dyrektorzy
pozostajg pewni

co do realizacji
prognozy za
2023 rok.




Jako ASBIS
ciggle
stawiamy sobie
ambitne cele.
Dotozymy
wszelkich
staran, aby
0siggnac jak
najlepsze

Perspektywy na 2024 rok

PRODUKTY

*  Nowe produkty
marki Apple.

*  Wiekszy nacisk
na marki wtasne.

*  Wiecej
zréwnowazonych
produktow.

RYNKI

Dalsza
koncentracja
na krajach
bytego ZSRR.
Rozwéj w
Europie
Potudniowej.
Poszukiwanie
nowych
mozliwosci w
Afryce.

KLIENCI

Dalsza
koncentracja
na klientach
biznesowych.
Wiecej klientow
detalicznych.



Kluczowe ryzyka i mozliwosci na 2024 rok

Y

MOZLIWOSCI

RYZYKA

Niestabilna sytuacja

geopolityczna w Europie i Azji.

Brak odbicia sytuacji
makroekonomiczne;j.

Rosngce koszty osobowe.

Odbicie popytu
konsumenckiego.

Sukces nowo wprowadzonych
marek wtasnych
pozwalajgcych osiggac
wyzsze marze.

Szybko rosngca obecnosc¢ na
nowych rynkach.




Kontynuacja wyptaty coraz wyzszej

dywidendy

DYWIDENDA (min USD)

5,6
1’7 3,3 -
e [
2016 2017 2018

ASBIS posiada
bogatg historie
wyptaty
dywidend.

@

25,0

16,7 167

7,5

2019 2020 2021 2022

Zamierzamy

Bedg one ;
kontynuowac
kontynuowane w wvplat
nadchodzgcych d wi%l%nde w
latach. / )

dwoch transzach.






01. 02. 04.

KLUCZOWE WYNIKI PLAN NA BACK-UP
WYDARZENIA FINANSOWE 2023+
KORPORACYJNE




Sklepy iSpace ASBISu

autoryzowany
dystrybutor
produktow
Apple, ASBIS
Sklepy iSpace zarzadza 27
sklepami

Chisinau

iSpace

® Dushanbe

e Ashgabat
ASBIS jest autoryzowanym dystrybutorem produktéw Apple w 10 krajach:

*+ Armenia + Kirgistan * Ukraina

* Azerbejdzan Motdawia *  Uzbekistan
*  Gruzja + Tadzykistan

+ Kazachstan *  Turkmenistan



Marki witasne ASBIS

Prestigio

Prestigio Solutions
specjalizuje sie w
produkciji i dostarczaniu
innowacyjnych
rozwigzan
technologicznych dla
biznesu i edukaciji.
www.prestigio-
solutions.com

CANYON

Canyon to dynamicznie
rozwijajgca sie marka
wysokiej jakosci i
stylowych, a
jednoczesnie
przystepnych cenowo
akcesoridow mobilnych,
gadzetow
komputerowych i
urzadzen.
www.canyon.eu

A~
pereni®®

Perenio to marka
technologiczna
specjalizujgca sie w
loT, stworzyta
wielofunkcyjny router
loT Elegance oraz
inteligentng wtyczke
Power Link od sprzetu
do oprogramowania i
platformy.
WWW.perenio.com

@Dresriqio

Prestigio to
miedzynarodowa
marka, ktéra od 20 lat
oferuje szerokg game
elektroniki uzytkowej
dla domu, edukacji i
biznesu.
www.prestigio.com

A ENGC

AENO to mtoda
dynamiczna marka
inteligentnego sprzetu
AGD.
WWwWw.aeno.com

) Lorear

Lorgar to marka
urzgdzen do gier, ktorej
celem jest wzniesienie
wrazen z gry na wysoKi

poziom.
www.lorgar.eu



http://www.prestigio-solutions.com/
http://www.prestigio-solutions.com/
http://www.canyon.eu/
http://www.perenio.com/
http://www.prestigio.com/
http://www.aeno.com/
http://www.lorgar.eu/

ASBIS Robotics Solutions

Podsumowanie 9M 2023

AROS z sukcesem opracowat rozwigzanie do paletyzacji w Il kwartale
2023 roku i rozpoczat sprzedaz miedzynarodowg w |V kwartale 2023 roku w
regionach Polski, Rumunii, Czech, Stowacji, Butgarii, Wegier, Grecji, Cypru i
Ukrainy.

AROS wprowadzit na rynek zupetnie nowg linie produktow,
zrobotyzowanych serwomotorow.

AROS opracowat Coca-Cola Beverage KioSk, zautomatyzowang i
zrobotyzowang stacje napojow zbudowang na bazie kiosku z napojami
AROS.

AROS zwiekszyt swoje sieci partnerskie w catym regionie EMEA. Do konca
trzeciego kwartatu 2023 r. tgczna liczba integratorow, partnerow AROS
osiggneta 31 firm, a AROS spodziewa sig, ze do kohca tego roku bedzie
miec kolejnych 15 sprzedawcow z wartoscig dodana.




Nowa generacja
Odnawiania
urzadzen

Breezy znacznie rozszerzyt swojg
obecnos¢ na wszystkich rynkach, w
ktorych prowadzi dziatalnosé.

Breezy nawigzat wspotprace z dwoma
gtéwnymi graczami na rynku ukrainskim.

Ustuga wymiany Breezy zadebiutowata w
Orange Motdawia, wiodgcym w kraju
operatorze komoérkowym posiadajgcym
3600 punktéw sprzedazy detaliczne;.

Breezy stat sie wylgcznym dostawcag
ustug wymiany dla wszystkich
autoryzowanych sprzedawcow Mi w
Polsce.

Breezy planuje wprowadzenie
nowatorskiego formatu sklepow
detalicznych z gadzetami drugiego zycia
w Kazachstanie i na Ukrainie.

Breezy w
liczbach

7

150

krajow

40

pracownicy

2.500

partnerow

punktow
detalicznych

breezV

REUSEE EASY @



Struktura akcjonariatu

Przynaleznosé¢ do
indeksoéw:

&,GPW

= KS Holdings Ltd* = Free-float * W lipcu i sierpniu 2023 roku Spétka m WIGEm
sprzedata wszystkie akcje wiasne,
stanowigce 0,59% kapitatu zaktadowego i
Liczba akcji % udziat w akcjach uprawniajgce do 328.800 gtosow (0,59%)
i glosow i glosach na Walnym Zgromadzeniu Akcjonariuszy.
KS Holdings Ltd * 20.448.127 36,84%
Free-float 35.051.873 63,16% WIG Em
TOTAL 55.500.000 100,00%

WIGLET]

Na dzien: 2023-11-09
*Siarhei Kostevitch hposiada udziaty jako jedyny wspdlnik KS Holdings Ltd




Dziekujemy



