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Oświadczenie

• Niniejsza prezentacja („Prezentacja”) została przygotowana przez ASBISc Enterprises Plc („Spółka”) z należytą
starannością. Może jednak zawierać pewne niekonsekwencje lub pominięcia. Prezentacja nie zawiera pełnej ani
gruntownej analizy finansowej Spółki oraz nie przedstawia jej sytuacji ani perspektyw w sposób kompleksowy ani
dogłębny. W związku z tym każdy, kto zamierza podjąć decyzję inwestycyjną w stosunku do Spółki, powinien polegać na
informacjach ujawnionych w oficjalnych raportach Spółki, publikowanych zgodnie z obowiązującymi Spółkę przepisami
prawa. Niniejsza Prezentacja została sporządzona wyłącznie w celach informacyjnych i nie stanowi oferty kupna ani
sprzedaży jakichkolwiek instrumentów finansowych.

• Prezentacja może zawierać „stwierdzenia dotyczące przyszłości”. Stwierdzeń takich nie można jednak traktować jako
zapewnień lub prognoz co do oczekiwanych przyszłych wyników Spółki. Wszelkie stwierdzenia dotyczące oczekiwań co
do przyszłych wyników finansowych nie mogą być rozumiane jako gwarancje, że takie wyniki zostaną faktycznie
osiągnięte w przyszłości. Oczekiwania Zarządu opierają się na jego aktualnej wiedzy i są uzależnione od wielu czynników,
przez które faktyczne wyniki osiągane przez Spółkę mogą istotnie różnić się od wyników przedstawionych w niniejszym
dokumencie. Wiele z tych czynników pozostaje poza świadomością i kontrolą Spółki lub zdolnością Spółki do ich
przewidzenia.

• Ani Spółka, ani jej dyrektorzy, urzędnicy, doradcy ani przedstawiciele takich osób nie ponoszą odpowiedzialności z
jakiegokolwiek powodu wynikającego z jakiegokolwiek wykorzystania niniejszej Prezentacji. Ponadto żadne informacje
zawarte w niniejszej Prezentacji nie stanowią jakiegokolwiek oświadczenia ani gwarancji Spółki, jej funkcjonariuszy lub
dyrektorów, doradców lub przedstawicieli którejkolwiek z powyższych osób. Prezentacja i stwierdzenia dotyczące
przyszłości są aktualne wyłącznie na dzień niniejszej Prezentacji. Mogą one nie odzwierciedlać wyników lub zmian w
przyszłych okresach. Spółka nie zobowiązuje się do przeglądania, potwierdzania ani publikowania jakichkolwiek poprawek
do jakichkolwiek stwierdzeń dotyczących przyszłości w celu odzwierciedlenia zdarzeń lub okoliczności, które mają miejsce
po dacie niniejszej Prezentacji.
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Kluczowe wydarzenia korporacyjne

4

Lipiec 2023

Wypłata finalnej 
dywidendy z zysku za 
2022 rok (0,25 
USD/akcję).

Wypłata 
dywidendy

Sierpień 2023 Wrzesień 2023

Ekspansja do 
sklepów detalicznych 
TK MAXX jako nowe 
źródło wzrostu.

Wejście do 
sklepów TK MAXX

Nowości w ofercie 
ASBIS z działu 
robotyki.

Nowe produkty i 
usługi w ofercie



Kontynuacja wzrostu przychodów

+10% 
Wzrost przychodów 
r/r w lipcu 2023 r. 

+18% 
Wzrost sprzedaży 
r/r w sierpniu 2023 –
udany rozwój na 
nowych rynkach.

+4% 
Wzrost sprzedaży 
r/r we wrześniu 
2023 roku – we 
wrześniu pobiliśmy 
kolejny rekord 
sprzedaży.

Najlepszy sierpień i wrzesień w historii 
Spółki

MIESIĘCZNE PRZYCHODY (mln USD)
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Zdywersyfikowana 
obecność w EMEA

Limassol, Cypr
(Siedziba)

Dubai, ZEA
(Centrum Dystrybucyjne) Shenzen, Chiny

(Biuro)

Johannesburg, RPA
(Centrum Dystrybucyjne)

Tbilisi, Gruzja
(Centrum Dystrybucyjne)

Praga, Czechy
(Centrum 

Dystrybucyjne)
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Świetny 
kwartał

> Q3 2023

Kluczowe 
liczby

+11% r/r
772 mln USD

PRZYCHODY

+10% r/r
61,7mln USD

ZYSK BRUTTO
NA SPRZEDAŻY

7,99%
MARŻA BRUTTO
NA SPRZEDAŻY

+11% r/r
22,2 mln USD

ZYSK NETTO



Mocne 
przychody we 
wszystkich 
krajach
9M 2023 VS 9M 2022

Kazachstan z 
przychodami na 

poziomie 484 mln 
USD i 21-proc. r/r 
wzrostem pozostał 

na pierwszym 
miejscu.

Ukraina, drugi co do 
wielkości rynek 

naszej działalności, 
pomimo wojny, 

znacząco wzrósł o 
37% za 9M 2023 r.

Zjednoczone Emiraty 
Arabskie i region 
Zatoki Perskiej 

stabilne, co 
zapewnia Grupie 

przewagę 
konkurencyjną.

Polska z mocnym 
wzrostem w miejscu, 
na które zasługuje.
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PRZYCHODY Z KLUCZOWYCH KRAJÓW (mln USD)

484

299

241

195

103 98
81 77 69

49

400

219 232

165

46
65 59 49

73

35

Kazachstan Ukraina Zjedn oczone
Emiraty Arabskie

Słow acja Niemcy Azerbejd żan Polska Gruzja Czechy Rumun ia

Przychody 9M 2023 Przychody 9M 2022
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Wysoki popyt na 
wiele linii 
produktowych w 
Q3 2023

• Mocny  biznes smartfonów 
napędzany ciągle wysokim popytem 
na różne modele iPhone.

• Głównymi motorami przychodów 
Grupy pozostają smartfony, 
procesory i laptopy.

• Solidny wzrost w urządzeniach audio 
w rezultacie sukcesu sprzedaży 
produktów Bang & Olufsen.

mln USD Q3‘23 Q3‘22 r/r

Smartfony 295,0 277,6 6%

Procesory 100,0 66,7 50%

Laptopy 56,4 65,8 -14%

Serwery 41,7 24,7 69%

Urządzenia audio 28,6 25,1 14%

RAZEM 771,8 698,7 11%

PRZYCHODY WG LINII PRODUKTOWYCH (mln USD)

3Q21 4Q21 1Q22 2Q22 3Q22 4Q22 1Q23 2Q23 3Q23

Smartfony Procesory Dyski Laptopy SSD Pozostałe
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Dynamiczne wzrosty 
w Europie Środkowo-
Wschodniej i Europie 
Zachodniej w Q3 2023

• Regiony krajów byłego ZSRR  i 
Europy Środkowo-Wschodniej 
odpowiadały za większość 
przychodów Grupy.

• Region krajów Europy Środkowo-
Wschodniej z 30 proc. wzrostem r/r, 
głównie dzięki sprzedaży na Słowacji.

• Mocny 50-proc. wzrost osiągnięty w 
Europie Zachodniej, wspierany przez 
Niemcy i Holandię.

• Stabilny wzrost w regionie Bliskiego 
Wschodu i Afryki, głównie w krajach 
Zatoki Perskiej.

mln USD Q3’23 Q3‘22 r/r

Kraje byłego ZSRR 385,2 371,2 4%

Europa Środkowo-
Wschodnia 189,0 145,0 30%

Bliski Wschód i Afryka 123,6 121,8 2%

Europa Zachodnia 69,3 46,3 50%

Pozostałe 4,8 14,4 -67%

OGÓŁEM 771,8 698,7 11%

PRZYCHODY WG REGIONÓW (mln USD)

3Q21 4Q21 1Q22 2Q22 3Q22 4Q22 1Q23 2Q23 3Q23

Kraje byłego ZSRR Europa Środ.-Wsch. Bliski Wschód i Afryka Europa Zach. Pozostałe
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Wysoka marża brutto na sprzedaży

PRZYCHODY (MLN USD) MARŻA BRUTTO NA SPRZEDAŻY (%)

Wzrost 
przychodów:

• Przychody wzrosły o 11% r/r pomimo 
niesprzyjających warunków rynkowych.

• Najwyższe w historii przychody za 
trzeci kwartał.

+11%

• Marża zysku brutto na sprzedaży w Q3 
2023 roku ustabilizowała się na bardzo 
wysokim poziomie 7,99%.
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780 722 674
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Q2
2022

Q3
2022

Q4
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7,37% 7,53% 7,61%

9,35%

8,01%

9,06%
8,60%

8,04% 7,99%

Q3 2021 Q4 2021 Q1 2022 Q2 2022 Q3 2022 Q4 2022 Q1 2023 Q2 2023 Q3 2023
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Koszty operacyjne pod kontrolą

LICZBA PRACOWNIKÓW KOSZTY SG&A

Wzrost zatrudnienia wpłynął na koszty 
operacyjne w efekcie ekspansji i budowy 

dodatkowych dywizji biznesowych.

Oczekuje się, że w kolejnych miesiącach 
koszty operacyjne jako procent przychodów 

będą niższe.
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18,2
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Najbardziej zyskowny trzeci kwartał

• EBIT na poziomie 27,8 mln USD w Q3 
2023.

• Najwyższy zysk netto dla tego kwartału 
w historii Spółki.

EBIT (MLN USD) ZYSK NETTO (MLN USD)

-5% +11%
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Mocny Q3 i 9M 2023

mln USD Q3’23 Q3’22 r/r

Przychody 771,8 698,7 11%

Zysk brutto na sprzedaży 61,7 56,0 10%
Marża brutto na
sprzedaży 7,99% 8,01% -0,02 ppt

Koszty SG&A 33,9 26,8 26%

Zysk operacyjny 27,8 29,2 -5%

Marża operacyjna 3,60% 4,18% -0,58 ppt

Przychody finansowe 0,5 1,3 -62%

Koszty finansowe -8,6 -6,3 38%
Zysk przed 
opodatkowaniem 26,2 24,6 6%

Podatek -3,9 -4,5 -13%

Zysk netto 22,2 20,1 11%

Marża zysku netto 2,88% 2,88% -

mln USD 9M‘23 9M‘22 r/r

Przychody 2.167,9 1.909,7 14%

Zysk brutto na sprzedaży 177,9 157,1 13%
Marża brutto na
sprzedaży 8,21% 8,23% -0,02 ppt

Koszty SG&A 100,1 84,1 19%

Zysk operacyjny 77,8 73,0 7%

Marża operacyjna 3,59% 3,82% -0,23 ppt

Przychody finansowe 1,8 2,8 -35%

Koszty finansowe -26,1 -18,6 40%
Zysk przed 
opodatkowaniem 60,6 57,8 5%

Podatek -9,7 -10,6 -8%

Zysk netto 50,9 47,2 8%

Marża zysku netto 2,35% 2,47% -0,12ppt

Mocny wzrost 
przychodów i 
zysku brutto w 
Q3 i 9M 2023.

Wyższy zysk 
netto r/r 
pomimo 
wyższych 
kosztów 
finansowych.
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Gotówka 
zaangażowana w 
kapitał obrotowy

• Dodatnie „środki pieniężne z 
działalności operacyjnej” w Q3’23.

• Lepsze wykorzystanie instrumentów 
finansowych.

• CAPEX netto pod kontrolą.
• Celem uzyskanie dodatnich „środków 

pieniężnych z działalności 
operacyjnej” w 2023.

NWC: 23% sprzedaży NWC: 18% of sales

KAPITAŁ OBROTOWY (MLN USD)

mln USD 9M 2023 9M 2022

Gotówka netto z działalności operacyjnej -37,3 -25,4

Gotówka netto z działalności inwestycyjnej -4,0 -7,2

Gotówka netto z działalności finansowej -23,3 -8,9

Zmiana netto w środkach pieniężnych i 
ekwiwalentach -64,6 -41,5

497

340373 328

-374 -326

Q3'23 Q3'22

Zapasy Należności Zobowiązania



Zadłużenie na bezpiecznym poziomie
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mln USD 9M’23 9M’22 r/r
Krótkoterminowe zadłużenie 
(bez leasingu i faktoringu) 137,7 117,6 17%

Długoterminowe zadłużenie (bez leasingu) 0,5 0,3 48%

Pozostałe długoterminowe zadłużenie 1,0 0,8 15%

Gotówka i ekwiwalenty 74,4 157,3 -53%

Faktoring 56,4 61,0 -8%

Dług netto (bez faktoringu) 64,7 -38,6 -

Dług netto (z faktoringiem) 121,1 22,5 439%

0,2x
BEZ 

FAKTORINGU

0,4x
Z 

FAKTORINGIEM

Dług netto/ kapitałów 
na koniec września 
2023 na bezpiecznym i 
niskim poziomie

Zdolność Spółki do 
dostępu do 

finansowania 
zewnętrznego 

pozostaje bardzo 
silna.

Średnioważony 
koszt długu wzrósł 
w III kwartale 2023 

roku do 12% w 
wyniku znacznych 

podwyżek stóp 
procentowych.
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Oczekujemy mocnego Q4 2023
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Czwarty kwartał 
jest sezonowo 
najsilniejszym 

kwartałem. 
Najważniejszym 
miesiącem jest 

listopad.

Oczekujemy, że tendencja ta utrzyma 
się w 2024 roku, biorąc pod uwagę 
zdolność Grupy do wykorzystania 

stworzonych przez nią szans.

Listopadowe i 
grudniowe 

przychody będą 
wspierane przez 
nowe produkty.



Wyniki zgodne z prognozą na 2023 rok
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ZYSK NETTO

Między
78 mln USD a 
82 mln USD

PRZYCHODY

Między
3,0 mld USD a
3.2 mld USD

Dyrektorzy 
pozostają pewni 
co do realizacji 
prognozy za 
2023 rok.

WYNIKI VS PROGNOZA

PRZYCHODY (mld USD)

Przychody za 9M 
2023

69%

Prognozowane 
przychody na 2023

3,2

2,2

ZYSK NETTO (mln USD)

82

51

Zysk netto za 9M 
2023

62%

Prognozowany 
zysk netto na 2023
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Perspektywy na 2024 rok

PRODUKTY

• Nowe produkty 
marki Apple.

• Większy nacisk 
na marki własne.

• Więcej 
zrównoważonych 
produktów.

RYNKI

• Dalsza 
koncentracja 
na krajach 
byłego ZSRR. 

• Rozwój w 
Europie
Południowej.

• Poszukiwanie 
nowych 
możliwości w 
Afryce.

KLIENCI

• Dalsza 
koncentracja 
na klientach 
biznesowych.

• Więcej klientów 
detalicznych.

Jako ASBIS
ciągle 
stawiamy sobie 
ambitne cele. 
Dołożymy 
wszelkich 
starań, aby 
osiągnąć jak 
najlepsze 
wyniki. 



22

Kluczowe ryzyka i możliwości na 2024 rok

MOŻLIWOŚCI
• Odbicie popytu 

konsumenckiego. 

• Sukces nowo wprowadzonych 
marek własnych 
pozwalających osiągać 
wyższe marże. 

• Szybko rosnąca obecność na 
nowych rynkach.

RYZYKA
• Niestabilna sytuacja 

geopolityczna w Europie i Azji.

• Brak odbicia sytuacji 
makroekonomicznej. 

• Rosnące koszty osobowe.



Kontynuacja wypłaty coraz wyższej 
dywidendy
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DYWIDENDA (mln USD)

ASBIS posiada 
bogatą historię 

wypłaty 
dywidend.

Będą one 
kontynuowane w 
nadchodzących 

latach.

Zamierzamy 
kontynuować 

wypłatę 
dywidendy w 

dwóch transzach.

1,7 3,3
5,6

7,5

16,7 16,7

25,0

2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022



Q&A
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Sklepy iSpace ASBISu
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Kijów

Tbilisi
Baku

Astana

Ałmaty

Dnipro

Ashgabat

Bishkek

Dushanbe

Taszkient
Erywań

Chisinau 1 Karaganda 1

Aktau

1
Batumi

4

Odessa

1

Lwów
1

1

42

4

1 3

3

27
Sklepy iSpace

Jako 
autoryzowany 
dystrybutor 
produktów 
Apple, ASBIS 
zarządza 27
sklepami 
iSpace

• Armenia
• Azerbejdżan
• Gruzja
• Kazachstan

• Kirgistan
• Mołdawia
• Tadżykistan
• Turkmenistan

• Ukraina
• Uzbekistan

ASBIS jest autoryzowanym dystrybutorem produktów Apple w 10 krajach:



Prestigio Solutions 
specjalizuje się w 

produkcji i dostarczaniu 
innowacyjnych 

rozwiązań 
technologicznych dla 
biznesu i edukacji. 

www.prestigio-
solutions.com

Canyon to dynamicznie 
rozwijająca się marka 

wysokiej jakości i 
stylowych, a 
jednocześnie 

przystępnych cenowo 
akcesoriów mobilnych, 

gadżetów 
komputerowych i 

urządzeń. 
www.canyon.eu

Perenio to marka 
technologiczna 

specjalizująca się w 
IoT, stworzyła 

wielofunkcyjny router 
IoT Elegance oraz 

inteligentną wtyczkę 
Power Link od sprzętu 
do oprogramowania i 

platformy. 
www.perenio.com

Prestigio to 
międzynarodowa 

marka, która od 20 lat 
oferuje szeroką gamę 
elektroniki użytkowej 
dla domu, edukacji i 

biznesu. 
www.prestigio.com

AENO to młoda 
dynamiczna marka 

inteligentnego sprzętu 
AGD.

www.aeno.com

Lorgar to marka 
urządzeń do gier, której 
celem jest wzniesienie 
wrażeń z gry na wysoki 

poziom.
www.lorgar.eu

Marki własne ASBIS

27

http://www.prestigio-solutions.com/
http://www.prestigio-solutions.com/
http://www.canyon.eu/
http://www.perenio.com/
http://www.prestigio.com/
http://www.aeno.com/
http://www.lorgar.eu/
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ASBIS Robotics Solutions

Podsumowanie 9M 2023
• AROS z sukcesem opracował rozwiązanie do paletyzacji w III kwartale 

2023 roku i rozpoczął sprzedaż międzynarodową w IV kwartale 2023 roku w 
regionach Polski, Rumunii, Czech, Słowacji, Bułgarii, Węgier, Grecji, Cypru i 
Ukrainy.

• AROS wprowadził na rynek zupełnie nową linię produktów, 
zrobotyzowanych serwomotorów.

• AROS opracował Coca-Cola Beverage Kiosk, zautomatyzowaną i 
zrobotyzowaną stację napojów zbudowaną na bazie kiosku z napojami 
AROS.

• AROS zwiększył swoje sieci partnerskie w całym regionie EMEA. Do końca 
trzeciego kwartału 2023 r. łączna liczba integratorów, partnerów AROS 
osiągnęła 31 firm, a AROS spodziewa się, że do końca tego roku będzie 
mieć kolejnych 15 sprzedawców z wartością dodaną.
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Nowa generacja 
Odnawiania 
urządzeń

• Breezy znacznie rozszerzył swoją 
obecność na wszystkich rynkach, w 
których prowadzi działalność.

• Breezy nawiązał współpracę z dwoma 
głównymi graczami na rynku ukraińskim.

• Usługa wymiany Breezy zadebiutowała w 
Orange Mołdawia, wiodącym w kraju 
operatorze komórkowym posiadającym 
3600 punktów sprzedaży detalicznej.

• Breezy stał się wyłącznym dostawcą 
usług wymiany dla wszystkich 
autoryzowanych sprzedawców Mi w 
Polsce.

• Breezy planuje wprowadzenie 
nowatorskiego formatu sklepów 
detalicznych z gadżetami drugiego życia 
w Kazachstanie i na Ukrainie.

Breezy w 
liczbach

7

40+

150+

2.500+

krajów
w których działamy 
stacjonarnie

pracownicy
kontrybuujący do 
gospodarki o obiegu 
zamkniętym 

partnerów
włączonych do 
programu wymiany

punktów
detalicznych
w sieci sklepów 
partnerów



• W lipcu i sierpniu 2023 roku Spółka 
sprzedała wszystkie akcje własne, 
stanowiące 0,59% kapitału zakładowego i 
uprawniające do 328.800 głosów (0,59%) 
na Walnym Zgromadzeniu Akcjonariuszy.

Struktura akcjonariatu
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Liczba akcji 
i głosów

% udział w akcjach 
i głosach

KS Holdings Ltd * 20.448.127 36,84%

Free-float 35.051.873 63,16%

TOTAL 55.500.000 100,00%

Na dzień: 2023-11-09
*Siarhei Kostevitch hposiada udziały jako jedyny wspólnik KS Holdings Ltd

Przynależność do 
indeksów:

36,84%

63,16%

KS Holdings Ltd* Free-float
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